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Rechtlicher Hinweis | Disclaimer.

2

Dieses Dokument wurde ausschließlich zu Informationszwecken
erstellt. Es stellt weder eine Finanzanalyse noch eine auf Finanz-
instrumente bezogene Beratung oder Empfehlung, noch ein Angebot
zum Verkauf oder eine Aufforderung zum Kauf von Wertpapieren dar.

Die in diesem Dokument erstellten Inhalte beruhen auf Infor-
mationen aus Quellen, die nach Auffassung der Binect AG verlässlich,
jedoch tatsächlich einer unabhängigen Verifizierung nicht zugänglich
sind. Die Binect AG ist nicht verpflichtet, dieses Dokument zu
aktualisieren oder es an zukünftige Ereignisse oder Entwicklungen
anzupassen .

Trotz sorgfältiger Prüfung gibt die Binect AG keine Erklärung,
Garantie oder Zusicherung für die Vollständigkeit, Ausgewogenheit,
mangelnde Irreführungseignung oder Richtigkeit dieses Dokuments
ab und übernimmt auch keine Gewährleistungen dafür.

Die Binect AG kann für Schäden aus oder im Zusammenhang mit
etwaigen Fehlern nicht zur Verantwortung gezogen werden und
übernimmt insbesondere keine Haftung für Schäden und Folge -
schäden aus der Nutzung dieses Dokuments .

Dieses Dokument enthält zukunftsgerichtete Aussagen . Diese
beinhalten Risiken, Unsicherheiten und sonstige Faktoren, die dazu
führen können, dass tatsächliche Ergebnisse, Finanzlage, Perfor-
mance oder Zielerreichung der Binect-Gruppe wesentlich von den in
diesen zukunftsgerichteten Aussagen beschriebenen Ergebnissen
abweichen .

Empfänger dieser Information sollten diese nicht als Beratung in
Rechts-, Steuer- oder Anlageangelegenheiten erachten und ihre
eigenen Bewertungen in Bezug auf derartige Angelegenheiten und
andere Folgen von Investitionen in die Binect AG und ihre Wert-
papiere vornehmen, einschließlich der Vorzüge von Investitionen und
damit verbundene Risiken.

Mit dem Zugriff auf dieses Dokument bestätigen Sie gegenüber der
Binect AG, (i) dass Sie diese Information gemäß allen geltenden
Gesetzen erhalten dürfen, und (ii) dass Sie allein für Ihre eigene
Bewertung der Binect-Gruppe verantwortlich sind und Ihre eigene
Analyse durchführen und allein dafür verantwortlich sind, Ihre eigene
Meinung über die mögliche zukünftige Entwicklung der Binect-
Gruppe zu bilden .

Bildrechte/Copyright : Binect AG

DISCLAIMER



INHALT

BINECT AG
DIGITAL DOCUMENT BASED 
BUSINESS COMMUNICATION



Binect | Struktur.

4 COMPANY

100%.

▪ Börsennotierte Management -Holding (ISIN / WKN: DE000A3H2135 / A3H213).

▪ Gegründet 2005 als MAX21 Management und Beteiligungen AG.

▪ Marktsegment: Open Market. Grundkapital: 3.215.715,- EUR. Anzahl Aktien: 3.215.715.

▪ Börsenplätze: XETRA, Frankfurt, Hamburg Berlin Düsseldorf München, Stuttgart.

▪ Rechnungslegung: IFRS.

▪ Binect GmbH: Operatives Geschäft und 100% -Beteiligung der Binect AG.

▪ Gegründet 2002 als pawisda systems GmbH.

▪ Start mit maßgeschneiderten Individual -Lösungen für die schriftliche 

Ausgangskommunikation im Gesundheits - und Versicherungssektor.

▪ Heute branchenübergreifendes Angebot umfassender standardisierter Software - und 

Dienstleistungen für die hybride und digitale Ausgangskommunikation.

▪ Heute ca. 45 Mitarbeiter.



Cloud -/Saas-Plattform, 

Softwarelösungen/ -produkte 
und Services für die 

Digitalisierung 

dokumentbasierter 

Geschäftskommunikation . 

▪ Ausgangskommunikation:
Digitalisierung der Versandprozesse und 
Management des Dokumentenversands 
(analog/digital)

▪ Eingangskommunikation: 
Digitalisierung der Empfangsprozesse und 
Management des Dokumentenempfangs 
(analog/digital) 

▪ Dokumentverarbeitung: 
Intelligente Dokumentverteilung,                       
-auslesung und automatisierte Workflows

Binect | Geschäftsfeld.

Kerngeschäft

5 COMPANY



Binect launcht erste 

vollständig gemanagte SaaS -
Lösung für das Enterprise 

Segment („Binect Enterprise“)

Binect stellt erste 

„digitale Poststelle in der 
Box“ für den Mittelstand vor
(Hardware Appliance)

2002 2011/12 2016 2017 2018 2023 2024 20252010

Binect | Innovator seit 2002.

6 COMPANY

Binect launcht erstes 

OMS-System mit 
vollständiger Integration 

der „Tagespost“ und 

Arbeitsplatz -Client.

Deutsche Post AG führt die 

digitale Poststelle der Binect als 

E-Postbusiness Box ein

Binect launcht erstes 

Hybridpostportal „Binect 
Online“ und die digitale 
Poststelle „Binect Cube“ 

unter eigener Marke.

Binect stellt neue 
skalierbare Cloud-

Software Plattform 
„Binect ONE“ vor

Binect launcht mit 

„Binect ONE Business“ 
neues Cloud -Selfservice Produkt 

für das SME-Segment 

(„digitale Poststelle aus dem Netz“)

Binect führt die 
sichere digitale 

Zustellung in 

Kooperation mit 

hpcDUAL ein

2026

Binect plant Launch 

KI-basierter Services 
als Teil des neuen 

„IDP“-Portfolios



Binect | Performance.

Stetiges organisches Wachstum im Kerngeschäft.

762 k

7 COMPANY

1) Nicht konsolidiert; nur Binect GmbH
2) Sondereffekt aus dem Verkauf GFN AG (215k)

14.78 m

12.48 m

10.11m
9.08 m

2019

7.04 m 

964 k2)

633 k 741 k 850 k
587 k1)

2020 2021 2022 2023 2024

+ 29%

+ 11,3%

+ 23,5%

+ 18,4%

+ 41,8 %

Investment in Binect ONE Plattform

Umsatz (Mio.) 

EBITDA (TEuro)

20.96 m

H1 2025

338 k

10.98 m

+ 19,6%



Binect Vision | Führender Anbieter für dokumentbasierte Geschäftskommunikation. 

Intelligent Document Processing („IDP“) mit Binect ONE

Digitalisierungsbausteine für alle dokumentbasierten Prozesse 

der Kunden - und Lieferantenkommunikation auf einer Plattform

8 COMPANY



INHALT

GESCHÄFTSMODELL
DIGITALE TRANSFORMATION 
IM DOKUMENTENVERSAND



Smart Output Solutions | Digitalisierung und Effizienz in der Ausgangskommunikation.

10 Binect - Geschäftsmodell

▪ Massiv vereinfachte Abläufe

▪ Alles direkt vom Arbeitsplatz 
versenden

▪ Von überall arbeiten

▪ Kein Drucken, Kuvertieren, 
Frankieren, zur Post bringen

▪ Immer alles im Blick im 
digitalen Postausgangsbuch

▪ „per Klick“ oder 
vollautomatisiert:

➢ Übernahme von 
Dokumenten aus 
beliebigen Anwendungen

➢ Sendungs-Workflows 
einrichten

➢ Sendungen 
prüfen/verschicken

▪ Wegfall fast aller manuellen 
Schritte

▪ Massive Kosten-
einsparungen im Versand, 
z.B. 

➢ Entfall Druck- und 
Gerätekosten

➢ Wegfall kostenintensiver 
Tätigkeiten

▪ Deutlich günstigere 
Portokosten durch smarte 
Konsolidierung

€

Einfacher, schneller und kostengünstiger!



Smart Output Solutions | Softwarelösung, Plattform, Drehscheibe, integrierte Zustellkanäle.

11 Binect - Geschäftsmodell

Versender Binect Plattform Kanäle

Unternehmen 
aller Branchen, 

Institutionen des 
Gesundheits -

wesens,

Behörden

Beliebige 
Schreiben, 

Dokumente, 
Anhänge

eIDAS
Digital 

Delivery

Empfänger

ONE
Software



Smart Output Solutions | Softwarelösung, Plattform, Drehscheibe, integrierte Zustellkanäle.

12 Binect - Geschäftsmodell

Versender Binect Plattform Kanäle

eIDAS
Digital 

Delivery

Empfänger

Tagespost

Massen -
sendungen

Digitale 
Ausgabe

Physische 
Ausgabe

Workflow 
Management

Web Client

Hotfolder

Virtueller Drucker

API



Smart Output Solutions | Softwarelösung, Plattform, Drehscheibe, integrierte Zustellkanäle.

13 Binect - Geschäftsmodell

Märkte Binect Plattform Kanäle

eIDAS
Digital 

Delivery

Empfänger

ONE
Software

Binect ONE 
Business

Binect 
Enterprise

Binect API

Produkte/Lösungen

Business 
Massenmarkt

Lösungsmarkt

OEM Market



ONE
Software

Wachstumsstrategie | „Product-led Growth“, Solution Sales und OEM-Geschäft.

14 Binect - Geschäftsmodell

Märkte Binect Plattform Kanäle

eIDAS
Digital 

Delivery

Empfänger

Binect ONE 
Business

Produkte/Lösungen

Business 
Massenmarkt

Lead 
Generierung 

& Kleinst-
geschäft

Binect 
Enterprise

Binect API

Lösungsmarkt

OEM Market

Business 
„Sweetspot“



ONE
Software

Wachstumsstrategie | Managed Hybridpost & Übernahme von Sendungsvolumen im Markt.

15 Binect - Geschäftsmodell

Märkte Binect Plattform Kanäle

Binect ONE 
Business

Produkte/Lösungen

Business 
Massenmarkt

Binect 
Enterprise

Binect API

Lösungsmarkt

OEM Market

eIDAS
Digital 

Delivery

Business 
„Sweetspot“

Künftiger 
Wachstums -

treiber



ONE

Wachstumsstrategie | Intelligent Document Processing erschließt weitere Potenziale.

16 Binect - Geschäftsmodell

Märkte Binect Plattform Kanäle

Binect ONE 
Business

Produkte/Lösungen

Business 
Massenmarkt

Binect 
Enterprise

Binect API

Lösungsmarkt

OEM Market

IDP Services

Input

Input Output

Output

Künftiger 
Wachstums -

treiber

ONE smart Archive

ONE smart Document
Analytics

ONE smart Document
Extraction

ONE smart Workflow 
Automation

ONE smart Document & Data 
Classification

ONE smart AI 
Assistent
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WACHSTUMSMARKT „IDP“
AKTUELLE ENTWICKLUNGEN 

ZEIGEN GROSSES WACHSTUMSPOTENZIAL



WACHSTUMSMARKT  „IDP“18

Digitalisierung I  | Großer Nachholbedarf nicht nur in Deutschland . 

▪ Unsicherheit über Rahmenbedingen und Technologie -Dynamik 
führen zu verhaltener Investitionsbereitschaft.

▪ Fehlende finanzielle Mittel sind für 55% der Unternehmen 
eine wesentliche Hürde bei der Digitalisierung. 

▪ Personalmangel führt zu Digitalisierungs -/Umsetzungsstau –
mehr als 100.000 IT-Fachkräfte fehlen in Deutschland.

▪ Mittelstand, öffentlicher Sektor, Gesundheitswesen suchen 
Lösungen für verschiedene Unternehmensbereiche, die sich 
einfach integrieren (!) lassen und mitwachsen.

„Für den IDP -Markt werden in den kommenden Jahren Wachstums -
raten von über 30% (CAGR) prognostiziert. Das KMU -Segment wird 
voraussichtlich im Prognosezeitraum am stärksten wachsen.“ 

Quelle: https://www.fortunebusinessinsights.com/de/markt-f-r-intelligente-dokumentenverarbeitung-10859

Die Hälfte der Unternehmen sieht 
sich bei der Digitalisierung der 
Geschäfts - und Verwaltungsprozesse 
als Nachzügler oder hat den 
Anschluss verpasst. 

Quelle: Bitkom Digital Office Index 2024



Digitalisierung II  | Output Management, Posteingang, intelligentes Archiv weiter hoch im Kurs.

▪ Dokumentzentrierte Prozesse im Fokus der Digitalisierung 
in Deutschland.

▪ Gesetzlicher Rahmen und zunehmende Bedeutung der 
Sicherheit erfordern künftig sichere Zustellwege 
(z.B. über eIDAS-zertifizierte Zustelldienste).

▪ Neue Bundesregierung plant weitere Digitalisierungs -
Offensiven mit klaren Vorgaben.

▪ „Datenklassifikation“ ist einer der wesentlichen IDP -
Bausteine, dessen Wachstum auch mit den aktuellen KI -
Entwicklungen beschleunigt wird.

Binect setzt mit der eingeschlagenen Strategie und IDP -
Offensive exakt bei diesen Wachstumstreibern an.

Zunehmender Einsatz digitaler 
Lösungen zur Verwaltung 
geschäftlicher Dokumente.

Quelle: Bitkom Digital Office Index 2024

55%

54%

17%

16%

2022

2024Post-
eingang

Output -
Management

Archivierung/
Dokumenten -
management

Daten-
klassifikation

44%

54%

22%

18%

2022

2024

41%

45%

22%

16%

2022

2024

28%

37%

21%

18%

2022

2024

Im Einsatz Geplant

WACHSTUMSMARKT  „IDP“19



Digital -Office -Anwendungen 
werden künftig überwiegend 
aus der Cloud betrieben.

Quelle: Bitkom Digital Office Index 2024

Digitalisierung III  | Trend zur Cloud ungebremst – auch der öffentliche Sektor zieht an.

▪ 77% aller Unternehmen in Deutschland wollen weg von 
On-Premise Lösungen und präferieren Cloud -/SaaS-Lösungen, 
um die eigene digitale Zukunftsfähigkeit zu stärken. 

▪ Cloud -/SaaS-Lösungen ermöglichen erst die einfache 
Integration unterschiedlicher Lösungsbausteine 
(Abkehr von geschlossenen „all in one“-Lösungen). 

▪ Datensicherheit ist bei diesem Verlagerungsprozess das 
entscheidende Thema für den Erfolg der Lösungen.

Mit der Einführung und Binect ONE in 2024 hat Binect exakt 
auf diesem Trend aufgesetzt und dabei u.a. mit dem Partner 
AllCloud eine Cloudlösung geschaffen, die höchsten 
Datenschutzanforderungen genügt.

3%

15%

34%

65%

Keine Angabe

On-Premise

Public Cloud

Private Cloud

WACHSTUMSMARKT  „IDP“20



Digitalisierung IV | KI! Technologische Entwicklung begünstigt die Entwicklung neuer IDP -Services.

▪ Unternehmen wollen KI in verschiedenen Bereichen einsetzen, 
um die Geschäfts - und Verwaltungsprozesse zu verbessern.

▪ Die gesamte Dokumentenverarbeitung ist prädestiniert 
für die Nutzung von KI -Anwendungen.

▪ Binect setzt mit dem geplanten Ausbau von  „Intelligent 
Document Processing“ (IDP) Bauseinen auf diesen 
entscheidenden Markttrend auf. 

▪ Automatisierte Steuerung von Dokumenten auf Basis der 
Dokumentinhalte, von Freigabe - und Versandprozessen, der 
Verarbeitung entsprechender Belegdaten oder die intelligente 
Zuweisung von Versand - und Zustellweg (analog, digital)

KI-Unterstützung in der Prozess -
automatisierung auf dem 
Vormarsch.

Quelle: Bitkom Digital Office Index 2024

3%

16%
10%

19%

2022 2024

Im Einsatz Geplant

WACHSTUMSMARKT  „IDP“21
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Zahlen 2025
VERHALTENES WACHSTUM
IN SCHWIERIGEM UMFELD



Umsatz

Umsatz mit strategischen  Produkten

EBITDA

EBT

GuV | Starkes Wachstum beim Gesamtumsatz, Dämpfer im Kerngeschäft.

▪ Wachstumstreiber  „Individualkundengeschäft“:
Für das Gros des Umsatzwachstums verantwortlich, 
jedoch mit unterproportionalem Ergebnisbeitrag 
aufgrund geringerer Margen.

▪ Schwieriges Mittelstandsgeschäft: 
Unterproportionales Wachstum im margenstarken 
Kerngeschäft führt 2025 zu Belastungen für 
Gesamtmarge und Ergebnis. 

▪ EBITDA im ersten Halbjahr dennoch klar verbessert, 
jedoch mit o.g. Belastungen im Jahresverlauf 
(-> Prognosekorrektur in 10/2025). 

▪ EBT aufgrund der gestiegenen Abschreibungen (neue 
ONE-Plattform) zum Halbjahr leicht negativ. 

H1 2024 (in TEUR) H1 2025 (in TEUR)

9.184

10.984

5.355 5.443

240 338

-124 -47

23 Binect - H1 2025



Bilanz - Aktiva | Weiterhin hohe liquide Mittel; Forderungen zum Stichtag als größte Veränderung.

917

756

12.127

2.260

2.754

6.044

14.395

2.316

4.828

6.233

31.12.2024

30.06.2025

▪ Immaterielle Vermögenswerte
Leichter Rückgang aufgrund der Afa 
nach Fertigstellung von Binect ONE

▪ Forderungen aus LuL 
Stichtagseffekt durch Sonderauftrag aus 
12/2024

▪ Kassenbestand
Weiter auf hohem Niveau

▪ Bilanzsumme
Deutlicher Rückgang analog 
zum Forderungsbestand

24 Binect - H1 2025



Bilanz - Passiva | Solide Kapitalstruktur, Eigenkapitalquote zum Halbjahr beträgt 72,7%.

917

756

794

1.587

927

8.818

750

3.793

987

8.865

31.12.2024

30.06.2025

▪ Eigenkapital
Durch Halbjahresfehlbetrag leicht 
zurückgegangen

▪ Langfristige Schulden
Leasingverbindlichkeiten und latente 
Steuerschulden leicht rückläufig

▪ Verbindlichkeiten aus LuL
Stichtagseffekt durch Sonderauftrag 
aus 12/2024

▪ Sonstige kurzfristige 
Schulden
Leicht erhöht durch Zunahme 
der latenten Steuerschulden

25 Binect - H1 2025



▪ Operativer CF 
Verbessert auf 118 TEUR 
(Vorjahr: 13 TEUR). Anstieg resultiert in erster 
Linie aus dem verringerten Halbjahresfehlbetrag. 

▪ Investitions -CF:
Nach Fertigstellung der Binect ONE -Plattform 
unverändert auf niedrigem Niveau mit -104 TEUR 
(Vorjahr: -137 TEUR).

▪ Finanzierungs -CF
Mit -70 TEUR (Vorjahr: -77 TEUR) negativ 
aufgrund der bilanziellen Berücksichtigung der 
Zins - und Tilgungsleistungen bei  
Leasingverbindlichkeiten.

Cashflow | Operativer Cashflow positiv, Working Capital stichtagsbedingt mit negativem Effekt.

31.12.2024 30.06.2025

Liquide Mittel

Cashflow*
Veränderung

Working 
Capital Investitionen

Anlage -
vermögen

-702.316

338

2.260

-104

Liquide Mittel

Zinsen und 
Tilgung

-128-220

*) Jahresergebnis zzgl. Finanzergebnis u. AfA

26 Binect - H1 2025
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AUSBLICK / 
INVESTMENT -PERSPEKTIVE

BACK TO GROWTH IM SCHWIERIGEN WETTBEWERBSUMFELD
AUCH DURCH INVESTITIONEN IN WACHSTUMSTREIBER



Back to Growth |Kurzfristige Maßnahmen im operativen Geschäft der Binect GmbH. 

28 Ausblick / Investment-Perspektive

▪ Inbound / Outbound / Content Marketing-Offensiven

▪ Hochattraktive Preisangebote inkl. freetrials

▪ Intelligent Upselling

Binect ONE 
Business

Business 
Massenmarkt

Lead 
Generierung 

& Kleinst-
geschäft

Binect 
Enterprise
(Binect Cube)

Lösungsmarkt
Solution Sales 

Offensive

▪ Erweiterung des Zielbranchenfokus

▪ Vertriebsausrichtung stärker lösungs- und branchen-

fokussiert

▪ Deutlicher Ausbau des Customizing-Tool Sets

Binect APIOEM Market
Partner Sales 

Offensive

▪ Erschließung neuer Partnerschaften im Software-Markt

▪ OEM-Angebote für Mitbewerber

▪ Neue Provisions- und Revenue-Share-Modelle



Back to Growth |Gemeinsame Innovations -Offensiven mit strategischen Partnern.

29 Ausblick / Investment-Perspektive

Binect ONE 
Business

Business 
Massenmarkt

Binect 
Enterprise

Binect API

Lösungsmarkt

OEM Market

OUTPUT

INPUT

IDP Services
ONE smart Archive

ONE smart Document
Analytics

ONE smart Document
Extraction

ONE smart Workflow 
Automation

ONE smart Document & Data 
Classification

ONE smart AI 
Assistent

▪ Integration von IDP-

Softwarekomponenten 

und -Services potenzieller 

strategischer Partner.

▪ Binect Software mit hoher  

Integrationstiefe bei 

Enterprise-Kunden und 

attraktiver Kundenbestand 

als Assets.

▪ Beteiligungen auf der Ebene 

der Binect AG und/oder der 

Binect GmbH denkbar. 

Joining forces !



VIELEN DANK 
FÜR IHRE AUFMERKSAMKEIT!
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