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Rechtlicher Hinweis | Disclaimer.

2

Dieses Dokument wurde ausschließlich zu Informationszwecken
erstellt. Es stellt weder eine Finanzanalyse noch eine auf Finanz-
instrumente bezogene Beratung oder Empfehlung, noch ein Angebot
zum Verkauf oder eine Aufforderung zum Kauf von Wertpapieren dar.

Die in diesem Dokument erstellten Inhalte beruhen auf Infor-
mationen aus Quellen, die nach Auffassung der Binect AG verlässlich,
jedoch tatsächlich einer unabhängigen Verifizierung nicht zugänglich
sind. Die Binect AG ist nicht verpflichtet, dieses Dokument zu
aktualisieren oder es an zukünftige Ereignisse oder Entwicklungen
anzupassen .

Trotz sorgfältiger Prüfung gibt die Binect AG keine Erklärung,
Garantie oder Zusicherung für die Vollständigkeit, Ausgewogenheit,
mangelnde Irreführungseignung oder Richtigkeit dieses Dokuments
ab und übernimmt auch keine Gewährleistungen dafür.

Die Binect AG kann für Schäden aus oder im Zusammenhang mit
etwaigen Fehlern nicht zur Verantwortung gezogen werden und
übernimmt insbesondere keine Haftung für Schäden und Folge -
schäden aus der Nutzung dieses Dokuments .

Dieses Dokument enthält zukunftsgerichtete Aussagen . Diese
beinhalten Risiken, Unsicherheiten und sonstige Faktoren, die dazu
führen können, dass tatsächliche Ergebnisse, Finanzlage, Perfor-
mance oder Zielerreichung der Binect-Gruppe wesentlich von den in
diesen zukunftsgerichteten Aussagen beschriebenen Ergebnissen
abweichen .

Empfänger dieser Information sollten diese nicht als Beratung in
Rechts-, Steuer- oder Anlageangelegenheiten erachten und ihre
eigenen Bewertungen in Bezug auf derartige Angelegenheiten und
andere Folgen von Investitionen in die Binect AG und ihre Wert-
papiere vornehmen, einschließlich der Vorzüge von Investitionen und
damit verbundene Risiken.

Mit dem Zugriff auf dieses Dokument bestätigen Sie gegenüber der
Binect AG, (i) dass Sie diese Information gemäß allen geltenden
Gesetzen erhalten dürfen, und (ii) dass Sie allein für Ihre eigene
Bewertung der Binect-Gruppe verantwortlich sind und Ihre eigene
Analyse durchführen und allein dafür verantwortlich sind, Ihre eigene
Meinung über die mögliche zukünftige Entwicklung der Binect-
Gruppe zu bilden .

Bildrechte/Copyrigt : Binect AG

DISCLAIMER
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BINECT AG
DIGITAL DOCUMENT BASED 
BUSINESS COMMUNICATION



Binect | Struktur.

4 COMPANY

100%.

▪ Börsennotierte Management -Holding (ISIN / WKN: DE000A3H2135 / A3H213).

▪ Gegründet 2005 als MAX21 Management und Beteiligungen AG.

▪ Marktsegment: Open Market. Grundkapital: 3.215.715,- EUR. Anzahl Aktien: 3.215.715.

▪ Börsenplätze: XETRA, Frankfurt, Hamburg Berlin Düsseldorf München, Stuttgart.

▪ Rechnungslegung: IFRS.

▪ Binect GmbH: Operatives Geschäft und 100% -Beteiligung der Binect AG.

▪ Gegründet 2002 als pawisda systems GmbH.

▪ Start mit maßgeschneiderten Individual -Lösungen für die schriftliche 

Ausgangskommunikation im Gesundheits - und Versicherungssektor.

▪ Heute branchenübergreifendes Angebot umfassender standardisierter Software - und 

Dienstleistungen für die hybride und digitale Ausgangskommunikation.

▪ Heute ca. 45 Mitarbeiter.



Cloud -/Saas-Plattform, 

Softwarelösungen/ -produkte 
und Services für die 

Digitalisierung 

dokumentbasierter 

Geschäftskommunikation . 

▪ Ausgangskommunikation:
Digitalisierung der Versandprozesse und 
Management des Dokumentenversands 
(analog/digital)

▪ Eingangskommunikation: 
Digitalisierung der Empfangsprozesse und 
Management des Dokumentenempfangs 
(analog/digital) 

▪ Dokumentverarbeitung: 
Intelligente Dokumentverteilung,                       
-auslesung und automatisierte Workflows

Binect | Geschäftsfeld.

Kerngeschäft

5 COMPANY



Binect | Performance.

Stetiges organisches Wachstum im Kerngeschäft.

762 k

6 COMPANY

1) Nicht konsolidiert; nur Binect GmbH
2) Sondereffekt aus dem Verkauf GFN AG (215k)

14.78 m

12.48 m

10.11m
9.08 m

2019

7.04 m 

964 k2)

633 k 741 k 850 k
587 k1)

2020 2021 2022 2023 2024

+ 29%

+ 11,3%

+ 23,5%

+ 18,4%

+ 41,8 %

Investment in Binect ONE Plattform

Umsatz (Mio.) 

EBITDA (TEuro)

20.96 m

2025

767 k

22.13 m

+ 5,6 %



Binect Vision | Führender Anbieter für dokumentbasierte Geschäftskommunikation. 

Intelligent Document Processing („IDP“) mit Binect ONE

Digitalisierungsbausteine für alle dokumentbasierten Prozesse 

der Kunden - und Lieferantenkommunikation auf einer Plattform

7 COMPANY
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GESCHÄFTSMODELL
DIGITALE TRANSFORMATION 
IM DOKUMENTENVERSAND



Smart Output Solutions | Softwarelösung, Plattform, Drehscheibe, integrierte Zustellkanäle.

9 Binect - Geschäftsmodell

Versender Binect Plattform Kanäle

Unternehmen 
aller Branchen, 

Institutionen des 
Gesundheits -

wesens,

Behörden

Beliebige 
Schreiben, 

Dokumente, 
Anhänge

eIDAS
Digital 

Delivery

Empfänger

ONE
Software



Smart Output Solutions | Softwarelösung, Plattform, Drehscheibe, integrierte Zustellkanäle.

10 Binect - Geschäftsmodell

Märkte Binect Plattform Kanäle

eIDAS
Digital 

Delivery

Empfänger

ONE
Software

Binect ONE 
Business

Binect 
Enterprise

Binect API

Produkte/Lösungen

Business 
Massenmarkt

Lösungsmarkt

OEM Market



ONE
Software

Wachstumsstrategie | Managed Hybridpost & Übernahme von Sendungsvolumen im Markt.

11 Binect - Geschäftsmodell

Märkte Binect Plattform Kanäle

Binect ONE 
Business

Produkte/Lösungen

Business 
Massenmarkt

Binect 
Enterprise

Binect API

Lösungsmarkt

OEM Market

eIDAS
Digital 

Delivery

Business 
„Sweetspot“

Künftiger 
Wachstums -

treiber

u.a. Kooperation mit der hpc DUAL ( BriefButler)



ONE

Wachstumsstrategie | Intelligent Document Processing kann zukünftig weitere Potenziale erschließen.

12 Binect - Geschäftsmodell

Märkte Binect Plattform Kanäle

Binect ONE 
Business

Produkte/Lösungen

Business 
Massenmarkt

Binect 
Enterprise

Binect API

Lösungsmarkt

OEM Market

IDP Services

Input

Input Output

Output

Künftiger 
Wachstums -

treiber

ONE smart Archive

ONE smart Document
Analytics

ONE smart Document
Extraction

ONE smart Workflow 
Automation

ONE smart Document & Data 
Classification

ONE smart AI 
Assistent
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GESCHÄFTSJAHR 2025 /
JAHRESABSCHLUSS 



14 Geschäftsbericht 2025

Highlights | Binect ONE, AOK Niedersachsen und Intelligent Data Processing.

G
m

bH

Erfolgreiche Vermarktung 
des neuen SaaS -Produktes 
„Binect ONE “. 

Binect ONE als Self-Service -Produkt für en 
kleineren Mittelstand erreicht aus dem Stand 
eine dreistellige Anzahl von Neukunden.

Rahmenvertrag im Bereich Fulfillment 
über 4 Jahre verlängert

Langfristige Stabilität, Erschließung 
weiterer Versandmengen.

IDP -Initiative gestartet

Prototypen einer Lösung für das integrierte 
Management von Ein - und Ausgangspost

entwickelt.



KPIs | Herausforderndes Marktumfeld, weiter veränderter Umsatz-Mix.

Umsatz -
wachstum 

Prognose am 
oberen Rand 

erfüllt

Wachstum 
erneut 

getrieben von 
Großkunden, 
anhaltende 

Verschiebung  
im Umsatz-Mix

Cashflow

Klarer 
operativer 

Mittelzufluss

Investitionen 
geplant weiter 

gesunken

Auftrags -
eingang

Zähes Neugeschäft 
im Mittelstand 
aufgrund des 
schwierigen 
Marktumfelds

Erfreuliche 
Entwicklung 
der neuen 
Self-Service -
Angebote

Ergebnis

Prognose im 
Jahresverlauf 

angepasst

EBITDA wächst 
leicht, durch 
Umsatz-Mix 

aber niedriger 
als geplant

15 Geschäftsbericht 2025



KONZERNABSCHLUSS NACH IFRS

BINECT AG - Gruppe



Umsatz

Umsatz mit strategischen  Produkten

EBITDA

EBT

GuV | Umsatzwachstum am oberen Rand der Prognose trotz schwieriger Rahmenbedingungen.
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▪ Individualkundengeschäft war erneut 
Hauptumsatztreiber (Portovertrag und 
Sondermailing im Januar).

▪ Nur leichtes Wachstum (+2,8%) der strategischen 
Mittelstandsprodukte aufgrund hoher 
Unsicherheit im Markt und sich verschärfender 
Wettbewerbssituation.

▪ Sendungsmengen bei der E-Postbusiness Box
erneut rückläufig, Umsatz aufgrund vertraglicher 
Mindestvergütung stabil. 

▪ Veränderter Umsatz-Mix verhindert 
überproportionales EBITDA -Wachstum, unter dem 
Strich dennoch ein leichter Zuwachs (+ 0,7%)

▪ Das EBIT steigt um 49,5% (u.a. durch den Effekt 
positiver latenter Steuern. 

Konzernabschluss 2025

2024 (in TEUR) 2025 (in TEUR)

20.962
22.132

10.528 10.818

762 767
14 23



GuV  2025

18 Konzernabschluss 2025

Jahresüberschuss um 33 T€ höher vs. Vorjahr

Nur latente Steuern !

EBIT um 11 T€ über Vorjahr

Signifikanter Anstieg der Materialeinsatz-
quote infolge des veränderten Produkt-Mix

100% 100%

74,0% 72,0%

17,9% 19,8%

3,3% 3,5%

5,8% 5,9%

0,1%0,2%



Bilanz | Aktiva

917

756

13.308

2.130

4.470

5.920

14.395

2.316

4.828

6.232

31.12.2024

31.12.2025

Immaterielle Vermögenswerte
Leichter Rückgang aufgrund der Afa 
nach Fertigstellung von Binect ONE

Forderungen aus LuL 
Leichter Rückgang nach dem 
stichtagsbedingt hohen Vorjahresstand 
(Sondermailing)

Kassenbestand
Weiter auf hohem Niveau

Bilanzsumme
Leicht verringert

19 Konzernabschluss 2025

Stichtagsbezogener Anstieg der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen



Bilanz | Aktiva

20 Konzernabschluss 2025

Rückgang der Forderungen

um 358 T€ ggü. Vorjahr

Rückgang der langfristigen Vermögens-
werte um 465 T€ ggü. Vorjahr

Reduktion der Bilanzsumme

um 1.1087 T€ ggü. Vorjahr

Abschreibung auf den nach IFRS 
bilanzierten Mietvertrag (Mietzahlungen)



Bilanz | Passiva

917

756

680

2.879

765

8.985

750

3.793

987

8.865

31.12.2024

31.12.2025

Eigenkapital
Erhöhung durch Jahresüberschuss

Langfristige Schulden
Leasingverbindlichkeiten und latente 
Steuerschulden leicht rückläufig

Verbindlichkeiten aus LuL
Stichtagsbezogen im Vergleich zum 
Vorjahr deutlich gesunken (Sondermailing)

Sonstige kurzfristige Schulden
Steuerschulden und Leasingverbindlichkeiten 
sowie sonstige leicht rückläufig

21 Konzernabschluss 2025

Solide Kapitalstruktur, Eigenkapitalquote gestiegen auf 67,5% zum 31.12.2025



Bilanz | Passiva

22 Konzernabschluss 2025

Leasingverbindlichkeiten:

Nach IFRS bilanzierter Mietvertrag inkl. jährl. Afa

Verbindlichkeiten aus LuL:

Stichtagsbezogener Rückgang um 914 T€ 
ggü. Vorjahr



Operativer CF 
Erneut positiv mit 230 TEUR (Vorjahr: 541 TEUR). 
Vorjahreswert nicht erreicht aufgrund des 
stichtagsbedingten deutlichen Rückgangs der 
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen. 

Investitions -CF: 
Im zweiten Jahr nach der Fertigstellung der 
ONE-Plattform geplant weiter rückläufig mit 
-263 TEUR (Vorjahr: -353 TEUR).

Finanzierungs -CF
Mit -154 TEUR negativ aufgrund der bilanziellen 
Berücksichtigung der Zins - und Tilgungs -leistungen 
im Kontext der Leasingverbindlichkeiten.

Cashflow | Operativer Cashflow deutlich positiv, weiterhin gute Liquidität

23 Konzernabschluss 2025

31.12.2024 31.12.2025

Liquide Mittel

Cashflow*

Veränderung
Working 
Capital

Investitionen
Anlage -

vermögen

-154
2.316

767

2.130

-263

Liquide Mittel

Zinsen und 
Tilgung

-128-537

*) Jahresergebnis zzgl. Finanzergebnis u. AfA
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AUSBLICK 
2026



25 AUSBLICK 2026

Markt |Konjunkturelles Umfeld bleibt schwierig, aber Digitalisierungsdruck bietet Chancen. 

▪ Weiterhin wenig Anzeichen für konjunkturelle Belebung, 
insbesondere aufgrund des geopolitischen Umfeldes.

▪ Bitkom prognostiziert stabiles Wachstum für IT -Markt (+5,8%), aber 
Branchenklima insgesamt zuletzt immer noch negativ ( -3,7 Punkte)

▪ Binect-Umfeld: Weiter zurückgehende Sendungsmengung beim 
klassischen Briefversand, auch der Markt für Druckdienstleistungen 
schrumpft.

▪ Unternehmen wollen 2026 verstärkt in digitale Prozesse investieren, 
zahlreiche Gesetzesinitiativen verstärken Handlungsdruck und 
Chancen.

Als „Enabler “ und Beschleuniger 
der Digitalisierung des Geschäfts -
postversand kann Binect vom  
Transformationsdruck 
profitieren.

Intelligent 
Document
Processing

OutputInput

analog

digital



Back to Growth |Maßnahmen im operativen Geschäft der Binect GmbH. 

26

▪ Inbound / Outbound / Content Marketing-Offensiven

▪ Hochattraktive Preisangebote inkl. freetrials

▪ Intelligent Upselling

Binect ONE 
Business

Business 
Massenmarkt

Lead -
Generierung 

& Kleinst-
geschäft

Binect 
Enterprise
(Binect Cube)

Lösungsmarkt
Solution Sales 

Offensive

▪ Erweiterung der Zielbranchen

▪ Vertriebsausrichtung stärker auf Lösungen für 

größere Versender

▪ Deutlicher Ausbau des Customizing-Tool Sets

▪ Stärkere Platzierung der Digitalen Zustellung 

Binect APIOEM Market
Partner Sales 

Offensive

▪ Erschließung neuer Partnerschaften im Software-Markt

▪ OEM-Angebote für Mitbewerber

▪ Neue Provisions- und Revenue-Share-Modelle

26 AUSBLICK 2026



Guidance 2025 |Solider Start ins Geschäftsjahr

Q1-Umsatz und Ergebnis im Plan

Vielversprechende Sales -Pipeline

Neue Vertriebsorganisation

Vertiefte Gespräche über strategische Beteiligungen

Preisdruck im Hybrid - und Digitalpostumfeld weiterhin spürbar

Anhaltende konjunkturelle und geopolitische Unsicherheiten

Wachstumsdynamik bei Postausgangslösungen durch Unsicherheit 
ggfs. gebremst

Erlösrückgang aus dem DPAG -Geschäft muss kompensiert werden

Prognose 2026:

▪ Bis zu 5,0% 
Umsatzwachstum

▪ Positives, aber 
voraussichtlich 
reduziertes EBITDA

+
+
+

-
-

-

27 AUSBLICK 2026

-

+
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AKTIE
ETABLIERTER UND GUT POSITIONIERTER PLAYER 

MIT SKALIERBAREM BUSINESS 
IN ATTRAKTIVEM MARKT



29 AKTIE

ISIN / WKN DE000A3H2135    /   A3H213

Marksegment Open Market

Art der Aktien Inhaberaktien

Anzahl der Aktien 3.215.715

Börsenplätze
XETRA, Frankfurt, Hamburg, Berlin, 

Düsseldorf, München, Stuttgart

Designated Sponsor BankM AG

Rechnungslegung IFRS

Größere 
Aktionäre

Organe

Sonst. 
Streubesitz

Cloud/Saas -Plattform, 

Softwarelösungen/ -produkte 
und Services für die 

Digitalisierung 

dokumentbasierter 

Geschäftskommunikation . 

Binect | Stammdaten.



30 AKTIE

Investment Opportunity |Attraktiver Markt  - skalierbares Business  - gut positioniert.

1
Digital Output Management und Digital Input Management sind Key Challenges für Mittelstand und Behörden -
mit entsprechendem Wachstumspotenzial für innovative Lösungen.

2
Binect hat einen wachsenden loyalen Kundenbestand in den hochattraktiven Marktsegmenten (Health, Public, 
Housing, …), ein erfahrenes Team mit hoher Expertise und nachgewiesenem Wachstums -Mindset sowie die 
richtigen Partnerschaften, um das Wachstum fortzusetzen.

3
Binect besitzt ein skalierbares Business Model, das zu über 90% auf wiederkehrenden Umsätzen (MRR) basiert und 
verfügt seit dem Abschluss der Plattform -Optimierung (Binect ONE) über eine skalierende und automatisierte 
Plattform.

4
Binect verfügt über hohe Liquidität, einen positiven Cashflow und einen guten Profitabilitätsausblick nach dem 
Abschluss der Investitionen in Binect ONE. Der Research sieht einen entsprechenden Wachstumspfad.

5
Binect bringt die erforderlichen Strukturen und Voraussetzungen mit, um künftig in den stärksten 
Wachstumsfeldern auch über M&A-Aktivitäten anorganisch zu wachsen.



FINANZKALENDER

11.05.2026 Equity Forum, Frühjahrskonferenz in Frankfurt

30.07.2026 Hauptversammlung (virtuell)

17.09.2026 Halbjahresabschluss 2026 und Conference Call

11.11.2026 Münchner Kapitalmarkt Konferenz

31.12.2026 Ende des Geschäftsjahres

KONTAKT

Binect AG | Brunnenweg 17 | 64331 Weiterstadt

Telefon: +49 6151 9067-0
Email: investoren@binect.com
Internet: www.binect.com
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